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« LES OFFRES SE RAREFIENT »

Président de la chambre FNAIM Ain Savoie Mont Blanc

(300 agences dont 90 en montagne).

Comment se porte le

marché de 'immobilier de
montagne aujourd’hui?

Pendant le premier confinement,
guasiment tous les projets en cours
en matiere de transactions, se sont
concrétisés. Malgré toutes nos
craintes, I'immobilier est resté une
valeur s(ire, y compris en résidence
secondaire. Les prix se sont tenus.
En parallele, la fréquentation de nos
sites Internet a été beaucoup plus
importante, et cet engouement s'est
prolongé jusqu’en septembre, toutes
stations confondues. Le nombre de
transactions a continué a croitre.
Premier bémol : avec des mois sans
visite, il N’y a pas eu de nouveau
compromis. Second bémol : autant les
gens, qui n'avaient pas de résidence
secondaire a la montagne, avaient
envie d'en acheter une, autant les
propriétaires avaient moins envie

de la vendre. D’ou une contraction
du marché (mais le succes des

rares programmes neufs).

L'immobilier de montagne attire-t-il
toujours autant les investisseurs ?
Oui, mais on constate aussi beaucoup
de projets d’agrandissements.
Notamment des hotels qui transforment
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« “L’utilisation multiple”

de la montagne est probablement
I’un de nos meilleurs atouts
pour les années qui viennent.
Mais dans 'immédiat,

avec la crise sanitaire,

c’est la grande incertitude. »

une partie de leur établissement en
appartements avec services hoteliers.
Il'y a aussi la parahotellerie qui marche
tres fort & la vente en ce moment. Ce
sont des résidences de tourisme non
plus avec un bail commercial mais
avec un mandat d'agence immobiliére.
Ca fonctionne bien et ca permet de
retrouver des biens a la location.

Quels sont les biens le plus
souvent demandés ?

Aujourd’hui, I'engouement est
suffisamment important pour bénéficier
al'ensemble du marché. D'autant
plus que les offres se raréfient. Par
contre, la demande va davantage
vers des biens plus grands : des
appartements de 40/50 m2?, avec des
coins de nuit bien isolés. Ces bien-la
sont essentiellement proposés dans
le neuf. Ce qui est logique : les gens
n'utilisent plus la montagne comme

ils le faisaient il y a 25 ans. Le besoin
d’espace intérieur est beaucoup plus
important. La Covid peut amplifier cela :
elle va redonner le go(t de la nature,

de I'espace, de l'air libre, du “moins de
monde possible autour de nous”, etc.

Ce qui vous rend optimiste
pour 'avenir?
Oui et non. Cette “utilisation multiple”
de la montagne est probablement
I'un de nos meilleurs atouts pour
les années qui viennent. Mais dans
'immédiat, avec la crise sanitaire, c’est
la grande incertitude. D’autant plus
que les conditions d'octroi des préts
se sont considérablement durcies.
Quant au volet économique, nous
sommes extrémement inquiets pour
la location de vacances. On va entrer
dans la période la plus importante de
la saison d’hiver (Noél et le jour de
I'an). Et si nos stations ne peuvent
pas rouvrir, ¢a ira trés trés mal. A titre
d’exemple, une centaine d'agences
pratique la location de vacances au
sein de la FNAIM Savoie Mont-Blanc
(pour certaines cela peut représenter
jusqu’a 80 % de leur chiffre d'affaires), et
environ 8000 appartements et chalets
sont ainsi proposés aux touristes.
Propos recueillis par Alexia Bastide
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